
Digitale kart – behov og løsninger
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- av næringslivet – for næringslivet   

Invest in Ringerike

• Selge og markedsføre Norges mest spennende vekstregion

• Samle regionens utviklingsportefølje i en felles løsning – og jobbe systematisk over tid med vekst i eksisterende bedrifter og 
nyetableringer

• Samordne aktiviteter som bygger opp under en offensiv vekststrategi for næringslivet i Ringeriksregionen

• Videreutvikle næringspolitisk strategi – og samarbeid med øvrige utviklingsaktører –på næringslivets egne premisser





Felles innsats og profilering av nærings- og industriparker

• Utfyllende profiler gir gode muligheter for samarbeid og deling av kompetanse

• Regionen er «ukjent» og trenger synlighet i langt større grad

• 7-8000 dekar næringsarealer tilgjengelig sentralt på østlandet gir et betydelig potensial for 
vekst

• Tett samhandling med virkemiddelapparat og kommuner avgjørende

• Verktøykasse med næringsfond og lokalt nettverk på alt fra industri til boliger gir oss 
muligheten til å sy sammen gode pakker

• I motsetning til mange andre lignende initiativer rent privat finansiert og driftet. Gjør oss 
mer handlingsorientert og effektive. Samtidig er tett samarbeid med kommunene 
avgjørende.



Drift i dag

• Anne Brun Syversen ansatt som leder for programmet, som er finansiert til og med 2024. Hun 
har i tillegg rollen som daglig leder i Ringerike Næringsfond. Undertegnede jobber også i 
prosjektet.

• Følgende samarbeidspartnere er med og finansierer samarbeidet:
• Eggemoen Utvikling

• Treklyngen

• Tronrud Eiendom

• XPND

• AKA

• Ringerikskraft

• Clemens Eiendom

• Skue Sparebank

• Sparebank1 Ringerike Hadeland

• Sparebankstiftelsen Ringerike



Prioriteringer

• Infrastruktur avgjørende viktig for den langsiktige utviklingen – trykk på politisk arbeid, både 
innenfor vei og bane, men også kraft og fiber.

• Nå vris arbeidet over på innsalg og markedsføring i samarbeid med aktørene – og mer 
målretting inn mot bransjer vi ser vil kunne lykkes godt i vår region.
- Regionen er alt for lite synlig – må jobbe proaktivt

- Samarbeid med Innovasjon Norge og Invest in Norway krever oppfølging og deltakelse

- Samarbeidsavtale med  Science Cluster etablert – prosjekt med Viken igangsatt

• Totalpakken vi kan tilby vil kunne være et betydelig konkurransefortrinn
- Ferdig regulert og direkte kobling med grunneiere

- Tett samarbeid med kommunene sikrer god dialog og rask saksbehandling

- Tilknyttet kompetanse innenfor aktuelle fagfelt

- Tilbud om boliger (leie/eie) i tilknytning til etablering



Hva er potensielle kunder opptatt av

• God service går aldri av moten – jungeltelegrafen er viktig!

• De store eiendomsaktørene har god oversikt over Ringeriksregionen – venter på 
samferdselsavklaringer

• Ferdig regulerte arealer er det som bringer oss til startstreken. Først da starter 
konkurransen. Proaktiv arealforvaltning er helt avgjørende

• Klyngetankegang – finnes det relevante samarbeidspartnere i området/i næringsparken?

• Finnes det samarbeidspartnere/investorer i regionen?

Invest in Ringerike fasiliteter disse prosessene – næringsaktørene overtar selv i 
forhandlingsfasen



Hva er viktig?

• Tilstedeværelse «der det skjer» er nøkkelen for å knytte til seg virksomheter

• Passive løsninger som nettsider mm er et supplement og et arbeidsgrunnlag – det 
viktigste er at vi har gode team som jobber med aktuelle «case» og kan levere både på tid 
og kvalitet.

• Synlighet på Invest in Norways «site finder» for de største er nødvendig – det holder 
Invest in Ringerike tak i allerede

• Næringsfondet som Sparebank1 og Ringerike kommune har er et godt verktøy – og bidrar 
til næringsutvikling. Flere kommuner bør inn under paraplyen



Anbefaling

• Invest in Ringerike kan ta en rolle i dette arbeidet om kommunene ønsker det. Vi jobber 
for «eierne» men ser også utover egne arealer – alle er tjent med positiv utvikling

• Trinn 1 bør være utarbeidelse av en oversikt over arealer på samme måte som Ringerike 
kommune har gjort tidligere. Det er et godt arbeidsverktøy for alle, både kommuner, lokale 
næringsdrivende og kunder. Dette oppdraget kan gjennomføres før sommeren.
- IIR har rammeavtale med HRP, Åshild Lie som gjorde jobben for Ringerike vil kunne gjennomføre 

for hele regionen. IIR vil kvalitetssikre dette. Total kostnadsramme ca 180 000,- kr

- Leveransen er komplett oversikt med reguleringskart, status og øvrig sentral informasjon. I tilleg
leveres en egen presentasjon som kan tilpasses.

- Dokumentet kan digitaliseres og utvikles etter behov/ønske i neste fase

• Omdømmearbeidet som næringsregion handler først og fremst om synliggjøring og 
deltakelse «der det skjer». Vi er en godt bevart hemmelighet fortsatt

• LUNA som operativ møteplass der vi kan rikke team raskt for større prosjekter og dele 
informasjon og kunnskap er sentralt


